
 

 

 

Kierownik Działu  
zakupów i sprzedaży 

Twój zakres obowiązków: 
• Efektywne zarządzanie działem zakupów i sprzedaży, 

• Prowadzenie negocjacji z producentami i hurtowniami oraz rozwijanie współpracy z kontra-
hentami, 

• Kategoryzacja i optymalizacja asortymentu, 

• Penetracja rynku aptecznego w poszukiwaniu nowych partnerów biznesowych, 

• Zarządzanie polityką cenową i strategiami zakupowymi, 

• Bieżące zarządzanie stanami magazynowymi, 

• Realizacja celów budżetowych i jakościowych w poszczególnych obszarach, 

• Analiza działań konkurencji i monitorowanie trendów rynkowych, 

• Bieżąca współpraca ze wszystkimi działami firmy. 

 

Nasze oczekiwania: 
• Minimum 3-letniego doświadczenia w dziale zakupów w branży farmaceutycznej,  

• Znajomość specyfiki branży i trendów rynkowych, 

• Wysoki poziom umiejętności interpersonalnych 

• Wysoko rozwinięte umiejętności analityczne, 

• Znajomość środowiska Microsoft Office (w szczególności Excel), 

• Umiejętności negocjacyjne i budowania relacji, 

• Umiejętność priorytetyzacji zadań i bardzo dobra organizacja pracy własnej, 

• Umiejętność strategicznego myślenia i budowania koncepcji zakupowo-sprzedażowych, 

• Umiejętność budowania autorytetu i motywowania zespołu, 

• Zespołowość i wysoka umiejętność komunikacji z otoczeniem, 

• Energiczność, motywacja i kreatywność w codziennej pracy, 

• Uczciwość i wysoki poziom kultury osobistej. 

• Doświadczenie w kierowaniu zespołem będzie dodatkowym atutem 

 

Oferujemy : 
• - pracę w zespole ludzi zmotywowanych i lubiących swoja pracę 

• - ciekawa pracę w dynamicznie rozwijającej się firmie 

• - liczne szkolenia 

• - atrakcyjne wynagrodzenie i premie za osiągane wyniki 

• - opiekę medyczną i pakiet multisport 

• - możliwość awansu na stanowisko Dyrektora Zakupów i Sprzedaży 

 

 

Kontakt: 

mailto:rekrutacje@aptekaodserca.pl

